
الممو من البداية إلى التوسع

أونلاين

24 - May 2026 - 28 - May 2026

$2,500



المقدمة

الانتقال من شركة ناشئة إلى مؤسسة تركز على النمو هو مرحلة معقدة وضرورية لأي عمل يهدف إلى

تحقيق النجاح على المدى الطويل. لا يقتصر التوسع على توسيع العمليات فقط، بل يتطلب تخطيطًا

استراتيجيًا، قيادة قوية، وأنظمة فعالة لضمان نمو مستدام. الشركات التي تتقن هذا الانتقال تحقق

مكانة سوقية أقوى، إيرادات أكبر، وكفاءة تشغيلية محسنة.

دورة النمو من البداية إلى التوسع التي يقدمها مركز جنتكس للتدريب صُممت بعناية لتزويد المشاركين

بالمعرفة والأدوات اللازمة لتخطي هذه المرحلة الحاسمة. تستكشف الدورة الجوانب الاستراتيجية،

التشغيلية، والثقافية التي تدعم التوسع الناجح.

أهداف دورة النمو من البداية إلى التوسع

- تقديم مبادئ التوسع التجاري.

- تعليم كيفية تقييم جاهزية النمو وتحديد التحديات.

- توفير استراتيجيات لتحسين النماذج التجارية لدعم التوسع.

- تسليط الضوء على أهمية إنشاء أنظمة تشغيلية قابلة للتوسع.

- إرشاد المشاركين لتطوير ثقافة الابتكار والمساءلة.

- شرح طرق تأمين وإدارة الموارد المالية خلال النمو.

- استكشاف استراتيجيات بناء وقيادة فرق عمل قوية.

- تقديم أدوات لتحسين استراتيجيات اكتساب العملاء والاحتفاظ بهم.

- تعزيز الإطار العام لتقييم الأداء وتعديل الاستراتيجيات حسب الحاجة.



- تمكين المشاركين من تحقيق نمو مستدام ونجاح طويل الأمد.

منهجية الدورة

- محاضرات تفاعلية ومناقشات موجهة.

- دراسات حالة عملية للشركات الناشئة الناجحة.

- تمارين جماعية تركز على استراتيجيات التوسع.

- أدوات ونماذج جاهزة للتطبيق الفوري.

الفئات المستهدفة

- رواد الأعمال الذين يخططون لتوسيع شركاتهم الناشئة.

- أصحاب الأعمال الباحثين عن استراتيجيات نمو مستدامة.

- المديرين الذين يقودون فرقًا في بيئات النمو السريع.

- المستثمرين والمستشارين الذين يعملون مع الشركات المتوسعة.

- المهنيين المسؤولين عن التخطيط الاستراتيجي والتشغيل.

محتوى دورة النمو من البداية إلى التوسع

اليوم الأول: التحضير للنمو

- فهم عملية التوسع وأهميتها.



- تقييم جاهزية العمل للنمو.

- تحديد فرص النمو والتحديات.

- مواءمة الرؤية والرسالة والأهداف مع جهود التوسع.

اليوم الثاني: تحسين النموذج التجاري

- تعزيز قابلية النموذج التجاري للتوسع.

- تقييم مصادر الإيرادات والهياكل التكلفة.

- استغلال اتجاهات السوق لدعم النمو.

- دراسات حالة عن تحسين النماذج التجارية بنجاح.

اليوم الثالث: بناء عمليات قابلة للتوسع

- إنشاء أنظمة وعمليات فعالة.

- تبني التكنولوجيا والأتمتة للنمو.

- إدارة سلاسل التوريد خلال مراحل النمو.

- ضمان مراقبة الجودة ورضا العملاء عند التوسع.

اليوم الرابع: القيادة وتطوير الفريق

- تطوير مهارات القيادة للشركات المتوسعة.

- بناء فرق عمل قوية ومتوافقة الأهداف.



- إدارة ثقافة المنظمة خلال النمو السريع.

- استراتيجيات فعالة للتواصل وإدارة التغيير.

اليوم الخامس: الإدارة المالية واستدامة النمو

- تأمين الموارد المالية للتوسع.

- إدارة التدفق النقدي ووضع الميزانية للنمو.

- قياس الأداء وتعديل الاستراتيجيات.

- التخطيط طويل الأمد للاستدامة والابتكار.

الخاتمة

عند إتمام دورة النمو من البداية إلى التوسع مع مركز جنتكس للتدريب، سيكتسب المشاركون المهارات

والرؤى اللازمة لتحويل شركاتهم من شركات ناشئة إلى أعمال مزدهرة ومستدامة. توفر هذه الدورة

الأدوات اللازمة للتغلب على تحديات التوسع وبناء استراتيجيات قوية لتحقيق النجاح على المدى الطويل.


